Exit, Voice and Loyalty

¢ ALBERT HIRCHMAN considera que cada individuo, para maximizar o respectivo
interesse pode sair de um grupo (exit), desertar, mudar de Estado, de religido, de
classe ou de familia.

*Numa segunda alternativa, decidir tomar a palavra (voice) para participar no
grupo.

+Finalmente, permanecer leal (loyalty) ao grupo.

*Numa sociedade de mercado generalizado como a norte-americana privilegia-
se a saida pessoal da classe, através da mobilidade social, ou do territério onde
se vive, pela mobilidade horizontal. Isto €, o individuo, em vez de se
comprometer numa estratégia de protesto colectivo, através da mobilizacio
social, tende a maximizar os seus ganhos através da saida individual do grupo.



